
 

 

Exportboost-sessie  
“Export Basics, of hoe begin je aan export” 

 

Maandag 26 maart 2018 
Brouwerij Huyghe, Geraardsbergsesteenweg 14 B, 9090 Melle 

 

 

PROGRAMMA 
 

14u30  Onthaal met koffie 
 
15u00  Verwelkoming en inleiding  

 
Nadia Lapage, FEVIA Vlaanderen 

 
15u05 Stap-voor-stap-aanpak voor een succesvolle internationale verkoop 

 Interactieve presentatie die u wegwijst maakt in de nodige voorbereidingen, de do’s and 
don’ts,… en dit van de opmaak van je exportstrategie over marktstudies, productlancering, 
opzetten distributienetwerk, marketing,…  tot effectieve verkoop 

 

Philip Horemans, Green Seed Belgium  
 
16u05  Hoe krijg ik voet aan de grond bij een buitenlandse klant: efficiënte 

communicatie & belang van verpakking 
 Een getuigenis uit de praktijk. Hoe onderscheid je je bij een buitenlandse klant van je 

concurrenten? Het belang van de juiste verpakking, merknaam,… Communiceren langs welke 
kanalen en in welke taal? Tips & Tricks die algemeen toepasbaar zijn.  
 

Filip Van de Vyver, Jules Destrooper   
   



 

 

 
16u30  Hoe kan Flanders Investment & Trade (FIT) helpen bij je internationale 

aspiraties?  Een bedrijfscase 
FIT adviseert, ondersteunt en begeleid bedrijven die exporteren. Hoe ze dit doen is het best te 
illustreren met de case van een bedrijf. Brouwerij Huyghe doorliep een gans traject begeleid 
door FIT en dit leidde tot een succesvolle export. Het bedrijf en FIT getuigen.         
 

Alain De Laet, Brouwerij Huyghe 
Xavier Bedert, Flanders Investment & Trade 

 
16u55  Wrap up 
 
 
Korte rondleiding bij Brouwerij Huyghe 


